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分野 景気の現状判断 業種・職種 判断の理由 追加説明及び具体的状況の説明

良く
なっている

コンビニ（経営
者）

販売量の動き ・タスポ効果により、総売上の20％をたばこが占めて
いる状況にあり、売上、来客数共に30％の増加、客単
価は横ばいとなっている。

やや良く
なっている

コンビニ（経営
者）

単価の動き ・来客数は減少しているものの、客単価、買上点数が
上昇している。また、前年との比較では、売上、来客
数共に増加している。

乗用車販売店
（経営者）

販売量の動き ・最近フルモデルチェンジ若しくはマイナーチェンジ
を実施した軽自動車に少し動きが出てきている。

変わらない スーパー（店
長）

単価の動き ・円高の影響で低単価の輸入品の動きが良いものの、
来客数は横ばいで客単価が低下していることから、売
上は減少している。

スーパー（総務
担当）

単価の動き ・水産品、米、酒、パン類、冷凍食品は、価格の低迷
や上昇鈍化の影響で、客は買い求めやすくなり、買上
点数が増加している。

コンビニ（エリ
ア担当）

来客数の動き ・タスポ効果が続いており、前年比で１日50人ほど来
客数が増加しているが、客単価の低下が続いている。

衣料品専門店
（店長）

お客様の様子 ・来客数は増加しているが、客はたんす在庫にない手
頃で良質な商品を吟味し、必要な商品しか買わない傾
向が強くなっており、１人当たりの買上点数が低下し
ている。

乗用車販売店
（従業員）

販売量の動き ・例年、最も需要が高まる時期であるが、販売量や来
客数に動きが出てこないため、依然として厳しい状況
が続いている。

その他専門店
［呉服］（経営
者）

お客様の様子 ・客の財布のひもは依然として固く、必要な物だけを
買う傾向が続いている。

都市型ホテル
（スタッフ）

販売量の動き ・最も売上が期待できる時期である12～１月の売上
は、若干悪いながらも前年並みを確保している。

遊園地（経営
者）

来客数の動き ・１月は12日間の限定営業であるが、今のところ景気
悪化による顕著な影響は出ていない。

住宅販売会社
（従業員）

お客様の様子 ・景気低迷に伴う所得の減少により、客の住宅取得意
欲が低下し、受注までの期間が長くなっている。

やや悪く
なっている

商店街（代表
者）

販売量の動き ・年末は、売上が好調の店が散見されたが、初売り以
降は、かなり厳しい状況となり、福袋を残している店
もかなり見受けられる。

商店街（代表
者）

お客様の様子 ・年末年始に開催する商店街の抽選会では、例年、学
生アルバイトの確保に苦労しているが、今年は早々に
求人数をクリアし、断るほうが大変であったことか
ら、アルバイトといえども就業先が狭まっている様子
がうかがえる。

一般小売店［書
籍］（経営者）

来客数の動き ・競合相手の減少に伴い、来客数は横ばいの状況にあ
るが、客単価が低下している。

一般小売店［医
薬品］（経営
者）

来客数の動き ・１品単価や買上点数は横ばいであるが、来客数が減
少している。

一般小売店［医
薬品］（経営
者）

来客数の動き ・下旬から生活防衛型の消費傾向が顕著となり、必要
最低限の医薬品が売れるのみで、来客数も激減してい
る。

百貨店（広報担
当）

それ以外 ・非正規社員の解雇が地方にも波及しており、先行き
不安から消費が落ち込んできている。

百貨店（経営
者）

単価の動き ・冬のクリアランスセールは、中旬以降５割引に値下
げしてようやく動きが出てきたが、前半の落ち込みを
カバーできず、トータルでは客単価の落ち込みが顕著
となり、３か月前の売上の水準よりもやや悪くなって
いる。

百貨店（販促担
当）

単価の動き ・来客数の減少幅に比べ、売上の減少幅が大きくなっ
ており、客単価が低下している。

百貨店（経営
者）

お客様の様子 ・食料品や雑貨、化粧品などの売上は大きく減少して
いないが、客単価が低下傾向にある。衣料品について
は、冬物のクリアランスセールが前倒しでスタートし
ているが、まとめ買いが少なく、前年に比べて売上が
減少している。

家計
動向
関連



百貨店（経営
者）

単価の動き ・年末からの売上の推移は、食料品を除いて、下降幅
が拡大している。

コンビニ（経営
者）

お客様の様子 ・来客数は横ばいであるが、20～30代の買い控えが顕
著となっており、買上点数や単価が低下している。

コンビニ（エリ
ア担当）

単価の動き ・来客数は前年を上回っているものの、客単価が低下
傾向にある。

コンビニ（店
長）

単価の動き ・一時期は、中国産冷凍ギョウザ問題で、客は価格の
安さより品質にこだわる傾向にあったが、最近は再び
安ければ良いという傾向が強まっており、客単価が低
下している。

その他専門店
［化粧品］（経
営者）

来客数の動き ・マスコミの不況報道の影響により、消費マインドは
一段と冷え込み、客の財布のひもが固くなっている。
需要はあるが、客は辛抱している状況にある。

その他専門店
［パソコン］
（経営者）

販売量の動き ・すべての価格帯で客の買い控え傾向が強まってい
る。

その他専門店
［酒］（営業担
当）

単価の動き ・最も価格が低い物と高い物の動きが良く、売れ筋が
両極端な状況となっている。

その他専門店
［ガソリンスタ
ンド］（営業担
当）

単価の動き ・客の安値志向が顕著になっており、不要、不急な物
は買わないという状況が続いている。業界では、需要
減退による売上の減少をカバーするため、値下げ競争
が始まっており、売上と粗利益の減少というダブル
ショックに見舞われている。また、倒産や事業閉鎖が
多く出てきており、与信管理に神経を使う状況になっ
ている。

その他専門店
［ガソリンスタ
ンド］（営業担
当）

お客様の様子 ・ガソリン価格が安くなる土日に来客数が増加してい
る。また、1,000円や10リットル単位で小刻みにガソ
リンを入れる客が増加している。

高級レストラン
（支配人）

来客数の動き ・ランチタイムの来客数は安定しているが、ディナー
タイムのフリー客が若干減少している。

観光型ホテル
（経営者）

来客数の動き ・例年、正月三が日や週末は満室状態となるが、今年
は土曜日を除き空室が出ており、新年会を行う企業も
減少している。

タクシー運転手 単価の動き ・紅葉シーズンと比べ、客単価は大幅に低下してい
る。

タクシー運転手 来客数の動き ・前年に比べて新年会が減少しており、２次会もほと
んどないため、乗客数が激減している。

通信会社（営業
担当）

来客数の動き ・初売りはまずまずの売上を確保したが、その後の動
きが悪く、前年に比べ20％減少している。

テーマパーク
（職員）

単価の動き ・客単価が前年を５％下回っている。

観光名所（職
員）

来客数の動き ・予約人数が前年を下回る状況が１年間も続いてい
る。

美容室（経営
者）

来客数の動き ・客の来店サイクルが長くなっており、リターン率も
低下している。

悪く
なっている

商店街（代表
者）

来客数の動き ・本来の客層である富裕層に客が絞られてきている。

商店街（代表
者）

販売量の動き ・商店街では、飲食店よりも物販店の状況が悪くなっ
ており、特にファッション用品や高額品の落ち込みが
大きく、前年に比べて売上が40％減少している店も出
ている。

商店街（代表
者）

お客様の様子 ・特価品のみを購入する客の消費行動が顕著となって
いる。

一般小売店
［茶］（経営

それ以外 ・知人の飲食店が来客数の激減により、ここ１か月で
２店舗閉店しており、景気は厳しさを増している。

一般小売店［医
薬品］（経営
者）

来客数の動き ・周辺の繁華街の人通りは、金、土曜日を除いて極端
に減少していることから、売上は前年に比べ20％下
回っている。

一般小売店［雑
貨］（企画担
当）

来客数の動き ・来客数が減少していることに加え、買上点数や１品
単価も下落しており、非常に厳しい状況にある。

百貨店（企画担
当）

お客様の様子 ・今年の初売りは、経験がないほど売上が落ち込んで
いる。また、富裕層が購買を抑えているため、高単価
商品の動きが鈍くなっている。



百貨店（営業担
当）

単価の動き ・今年の初売りでは、低単価の福袋のみが売れ、高額
品は全く動きがないことから盛り上がりに欠けてい
る。

スーパー（経営
者）

販売量の動き ・所得減少により、客の買い控え傾向が強まってい
る。

スーパー（経営
者）

お客様の様子 ・世界同時不況の影響が当地域にも広がっていること
から、客の生活防衛型の購買傾向が強まり、高単価商
品の動きが鈍くなっている。

スーパー（店
長）

販売量の動き ・客は必要な物以外は買わない傾向にあり、買上点数
が前年比で７％減少している。また、チラシを隅々ま
でチェックして安い物を買い回る購買傾向が顕著と
なっている。

コンビニ（経営
者）

来客数の動き ・当地域でも派遣社員が大量に解雇されており、その
影響で来客数が減少している。

コンビニ（経営
者）

単価の動き ・タスポ効果により、たばこ目的の来客数が増加して
いるものの、買上点数が減少傾向にあり、客単価が低
下している。

衣料品専門店
（経営者）

来客数の動き ・初売りの売上は、天候に恵まれたにもかかわらず、
これまで経験がないほど悪く、前年に比べ30％の減少
となっている。周辺の商店街も同様に人通りが少なく
なっている。

衣料品専門店
（経営者）

単価の動き ・客の比較購買の傾向が顕著となっており、客単価が
前年と比べて10％低下している。

衣料品専門店
（経営者）

来客数の動き ・これまでの不況に加えて、商店街のアーケード建設
に伴う自家用車両の通行や駐停車規制により来客数が
激減している。

衣料品専門店
（店長）

お客様の様子 ・初売りの売上は、前年並みを確保しているが、客の
財布のひもは固く、購入単価が低下している。

衣料品専門店
（店長）

販売量の動き ・冬物のセールも終盤を迎えるが、客は大幅な値引き
をしなければ購入しない傾向が強まっている。１品単
価の低下に加えてまとめ買いが少ないため、客単価は
低下しており、売上も低迷している。

衣料品専門店
（店長）

来客数の動き ・これまではスーツの需要が縮小していたが、12月以
降は、これに加えてシャツやタイ、雑貨の購入客が減
少している。

衣料品専門店
（総務担当）

来客数の動き ・来客数の減少のみならず、買上点数、客単価共に低
下している。

乗用車販売店
（経営者）

販売量の動き ・収入や雇用に対する先行き不安の高まりや、４月か
ら実施される自動車優遇税制の影響により、客の買い
控え傾向が強まり、新車、中古車の販売台数が前年比
30％以上の減少という経験がないほどの異常な状況と
なっている。

乗用車販売店
（経営者）

販売量の動き ・前年の８月以降、前年比の新車販売台数の減少幅
が、月を追うごとに拡大している。

乗用車販売店
（経営者）

単価の動き ・客の買い控え傾向が顕著になっており、初売りは振
るわず、経費を抑制しても利益が上がらない状況にあ
る。

乗用車販売店
（経営者）

お客様の様子 ・県内の自動車販売台数が、前年の10月から大幅な落
ち込みを示しており、改善されていない。

乗用車販売店
（経営者）

お客様の様子 ・新規の来客数の減少に比例して、販売台数も前年比
70％と低迷している。年明け以降は、整備点検などの
サービス入庫数まで減少している。

住関連専門店
（経営者）

販売量の動き ・来客数の減少もさることながら、客は買物に非常に
慎重になっており、高額品の動きが悪くなっている。

住関連専門店
（経営者）

来客数の動き ・初売りの売上はまずまずであるが、その後は、季節
的に需要が高まる学習机やひな人形以外の一般家具の
売行きが悪くなっている。

住関連専門店
（経営者）

お客様の様子 ・景気悪化に伴い、金銭的に余裕がある消費者も将来
への不安から財布のひもが固くなっている。

その他専門店
［食品］（経営
者）

販売量の動き ・世界同時不況の影響で、客の買い控え傾向が強ま
り、売上、客単価共に低下している。全市対象にチラ
シを入れても効果が薄く経費倒れとなっている。

その他専門店
［酒］（経営
者）

お客様の様子 ・大規模工場では、大半の非正規社員の契約打切りが
始まっていることから、消費者の買い控えが更に強ま
り、企業の新年会などの会合も大幅に減少している。



その他専門店
［白衣・ユニ
フォーム］（営
業担当）

販売量の動き ・景気回復の材料が全くないなか、消費マインドは冷
え込む一方であり、売上はこれまでに経験ないほど落
ち込んでいる。

一般レストラン
（経営者）

来客数の動き ・主婦層の来客数が減少しており、ランチタイムの売
上も減少している。

一般レストラン
（経営者）

お客様の様子 ・来客数が減少している。業種の境がなく不景気がま
ん延しており、客からも景気が悪いという話ばかりが
聞こえてくる。

一般レストラン
（経営者）

お客様の様子 ・雇用問題や政治不信により、客の節約志向が高まっ
ており、前年に比べて客単価は横ばいであるが、来客
数が減少している。

一般レストラン
（スタッフ）

来客数の動き ・派遣労働者の解雇などの不況報道の影響もあり、来
客数が激減している。

観光型ホテル
（スタッフ）

それ以外 ・景気低迷に伴い、ホテルを利用しようという客のマ
インドが低下しており、来客数、売上共に減少してい
る。

観光型旅館（経
営者）

来客数の動き ・来客数の減少傾向に歯止めが掛からない状況にあ
る。

観光型旅館（経
営者）

来客数の動き ・仙台･宮城デスティネーションキャンペーン効果に
より、10～12月の来客数は例年並みに持ち直していた
が、年明けから旅行マインドが冷え込み、急激に落ち
込んでいる。

都市型ホテル
（経営者）

販売量の動き ・来客数、客単価の落ち込みにより、全部門において
売上が前年を下回る状況となっており、宿泊部門では
13％の減少、宴会関係では５％の減少、比較的堅調に
推移していたレストラン部門でも、夜の来客数が激減
して７～８％の減少となっている。

都市型ホテル
（スタッフ）

来客数の動き ・派遣社員の雇止めや正社員の削減、大企業における
業績の下方修正が相次ぎ、先行き不透明な状況が続い
ていることから、消費マインドは冷え込み、来客数、
客単価共に低下している。

都市型ホテル
（スタッフ）

販売量の動き ・宿泊部門の売上は、ホテルのオープン以来最悪とな
り、レストラン部門も全く振るわないことから、かな
り厳しい状況となっている。

都市型ホテル
（スタッフ）

お客様の様子 ・毎年会合などでホテルを利用している企業の業況悪
化に伴い、キャンセルが相次いでおり、出席人数も減
少傾向にある。

旅行代理店（従
業員）

販売量の動き ・問い合わせや来客数が減少しており、厳しい状況が
続いている。

旅行代理店（従
業員）

販売量の動き ・個人、団体旅行共に売上が前年を下回っている。

タクシー運転手 販売量の動き ・１日の売上は、これまで２～３万円であったが、現
在は２万円を確保するのが精一杯であり、非常に厳し
い状況にある。

美容室（経営
者）

来客数の動き ・美容室を利用せず、薬局などでヘアカラー剤やスト
レートパーマ液を購入して安価に済ませる客が増加し
ている。

その他サービス
［自動車整備
業］（経営者）

お客様の様子 ・客の財布のひもが固く、来客数が減少しており、売
上が全くない日もある。

設計事務所（経
営者）

お客様の様子 ・取引先の工場では、週に３日しか稼動させていない
ところが出てきている。

良く
なっている

－ － －

やや良く
なっている

農林水産業（従
業者）

受注量や販売量
の動き

・販売業者を通さずに、米を直接農家から購入する客
が若干増加している。

建設業（経営
者）

受注量や販売量
の動き

・工事に関する問い合わせや来客数が増加している。

変わらない 通信業（営業担
当）

取引先の様子 ・取引先との既存契約の更新は、大多数が値下げを前
提に交渉が行われている。

やや悪く
なっている

食料品製造業
（経営者）

競争相手の様子 ・売上が前年実績を下回っている。

食料品製造業
（経営者）

受注量や販売量
の動き

・景気悪化に伴い、企業の出張が減少していることか
ら、土産関係の動きが良くない状況にある。

電気機械器具製
造業（企画担
当）

受注量や販売量
の動き

・景気が下向きであることは間違いないが、10～12月
よりは悪化幅が相対的に緩やかになってきており、受
注減少の速度が鈍ってきている。

企業
動向
関連



金融業（営業担
当）

取引先の様子 ・業績悪化に伴う派遣社員の契約打切りや、下請企業
への発注減少が増加している。

金融業（広報担
当）

それ以外 ・原油や原材料価格の下落は、少なからず地域経済に
はプラスになっているが、公共工事や自動車販売、住
宅建設が減少しており、また、製造業においては受注
減少に伴う人員削減が進んでいる。

新聞販売店［広
告］（店主）

受注量や販売量
の動き

・経済的理由により購読を中止する読者が多くなって
いる。折込チラシは年末年始の商戦で前月よりは増加
しているが、例年に比べて受付件数、チラシ収入共に
減少している。

その他非製造業
［飲食料品卸売
業］（経営者）

受注量や販売量
の動き

・年末以降、飲食店向けの出荷が減少する一方で、
スーパーなど大型小売店向けの出荷は例年並みである
ことから、消費者は外食を控え、自宅で飲食する傾向
が強まっている様子がうかがえる。

悪く
なっている

農林水産業（従
業者）

受注価格や販売
価格の動き

・果物は前年の豊作により全般的に販売価格が低迷し
ており、一方では肥料価格が６割も値上がりしている
ことから農業経営は厳しさを増している。

食料品製造業
（総務担当）

受注量や販売量
の動き

・前年の秋以降、商品価格の値上げを実施している
が、販売取扱店が減少し、売上が減少している。

木材木製品製造
業（経営者）

受注量や販売量
の動き

・住宅部材の受注量が減少し、販売単価も低下してい
る。

出版・印刷・同
関連産業（経営
者）

受注量や販売量
の動き

・売上が前年と比べて60％と大幅に落ち込んでいる。

出版・印刷・同
関連産業（経理
担当）

受注量や販売量
の動き

・全産業で経済活動が縮小しており、前年比の売上
は、３か月前が80％、２か月前は90％、今月は70％と
減少している。

一般機械器具製
造業（経理担
当）

受注量や販売量
の動き

・自動車部品については、メーカーの減産の影響を受
けて、急激に受注が減少しており、正社員の余剰感が
生じている。

電気機械器具製
造業（営業担
当）

取引先の様子 ・取引先では、前年に比べ20～30％の受注減少は当た
り前であり、中には50％減少しているところもある。

建設業（企画担
当）

受注量や販売量
の動き

・年明けから、指名入札がほとんどない状態が続いて
おり、受注量も縮小傾向にある。

輸送業（経営
者）

取引先の様子 ・荷主の生産調整や受注延期に伴い、物流が減少して
いる。

輸送業（従業
員）

取引先の様子 ・年明けから輸出入共に減少し、物流はこれまでにな
いほど落ち込んでいる。

通信業（営業担
当）

競争相手の様子 ・取引先の業況悪化に伴い、受注量が減少している。

広告業協会（役
員）

それ以外 ・年末年始の商戦が低調に終わったことで、３月向け
の広告の引き合いが減少しており、特に新聞広告が厳
しい状況にある。

広告代理店（経
営者）

受注量や販売量
の動き

・広告宣伝費は、使うことが悪であるかのように真っ
先に圧縮されていることから、非常に厳しい状況と
なっている。

経営コンサルタ
ント

取引先の様子 ・自動車や電子部品関連企業では、受注額が前年の
50％を下回るところが出ている。

公認会計士 取引先の様子 ・取引先の経営状況は、売上、原価、利益とも悪化し
ているところが増加しており、資金繰りも厳しくなっ
ている。

その他非製造業
［飲食料品卸売
業］（経営者）

受注価格や販売
価格の動き

・客の生活防衛の消費傾向が強まっており、商品の価
格や品質に対してシビアになっている。

その他企業［企
画業］（経営
者）

取引先の様子 ・年末以降、住宅用断熱材の出荷が激減している。

その他企業［管
理業］（従業
員）

受注量や販売量
の動き

・受注減少に伴う減産を実施しており、周辺企業では
休業しているところも出ている。

協同組合（職
員）

受注量や販売量
の動き

・受注量は毎月減少する一方であり、底が見えない状
況にある。

良く
なっている

－ － －

やや良く
なっている

－ － －

雇用
関連



変わらない 職業安定所（職
員）

求人数の動き ・新規求人数は、前年に比べて、10数か月ぶりに大幅
な増加に転じているが、有効求人数は、減少傾向が続
いており、有効求人倍率は低下傾向にある。

やや悪く
なっている

人材派遣会社
（社員）

求人数の動き ・受注量が過去に例がないほど減少しており、前年に
比べ50％程度となっている。

アウトソーシン
グ企業（社員）

周辺企業の様子 ・民間企業での派遣労働者の需要が減少している。

職業安定所（職
員）

周辺企業の様子 ・世界同時不況の影響を受けて、地元の大手企業であ
る電子部品製造業が民事再生法の手続きに入ってい
る。また、12月までに解雇された人数は、これまで最
悪であった平成13年当時と同水準になっている。

職業安定所（職
員）

求人数の動き ・新規求人数が、前年と比べて減少しており、減少幅
も拡大している。

悪く
なっている

人材派遣会社
（社員）

雇用形態の様子 ・年度末での派遣契約終了の通知が相次いでいる。

人材派遣会社
（社員）

周辺企業の様子 ・県内の製造業を中心に人員が過剰となっている。

人材派遣会社
（社員）

求人数の動き ・製造派遣に限らず、事務派遣においても雇用情勢は
悪化している。企業では、欠員が発生しても後任を採
用せず、現社員で役割分担を行っている。

新聞社［求人広
告］（担当者）

求人数の動き ・京阪からの季節従業員の募集が激減しており、さら
に地元の正社員募集も減少傾向にある。

職業安定所（職
員）

求人数の動き ・サービス業からの求人の減少が目立っている。

職業安定所（職
員）

周辺企業の様子 ・雇用調整や一時休業の相談が激増している。

職業安定所（職
員）

周辺企業の様子 ・製造業を中心に受注減少に伴う減産が行われ、従業
員に休業させる事業所が増加していることから、休業
助成金の申請が急増している。

職業安定所（職
員）

周辺企業の様子 ・製造業を中心に休業を実施する企業が大幅に増加し
ている。

職業安定所（職
員）

周辺企業の様子 ・政府の助成金に関する問い合わせや申請が多くなっ
ている。


